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DOELSTELLINGEN VAN DE PRESENTATIE 
 

• Meer kennisgeving over de dienstverlening van Homegrade 

• Voorbeelden van ondersteuning 

• Tot hoe ver gaan we? 

• Hoe kunnen we elkaar als professionals helpen 
• Partnerschappen versterken 
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OVERZICHT VAN DE PRESENTATIE 

I. Meer informatie over de diensten van Homegrade 
1. Wie zijn wij? 

2. Onze diensten 

3. Onze domeinen van expertise 

4. Enkele cijfers  

II. Voorbeelden van ondersteuningen 
III. Instrumenten  
IV. Te verstreken partnerschappen  
V. Praktische aspecten 

1. Tools en evenementen  

2. Contacteer ons 

 



4 

1. WIE ZIJN WIJ? 
 

 Homegrade informeert en ondersteunt alle huishoudens, huurders en eigenaren, die hun 
woning wensen te verbeteren en de milieu-impact ervan willen verminderen, met name 
door duurzaam en kwalitatief gebruik en renovaties. 
 

 Homegrade ontstond in februari 2017 uit de fusie van het Energiehuis en de Stadswinkel 
 

 45 renovatieadviseurs, meestal architecten, maar ook ingenieurs, kunsthistorici, enz… 
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2. ONZE DIENSTEN 
 
 
 

• VERSCHAFFEN VAN INFORMATIE 
 Inzicht in de verschillende onderdelen van het gebouw en de technische uitrusting ervan. 

 Rationeel gebruik van energie, water en materialen. 

 Informatie over premies, stimulansen en financieringsinstrumenten. 

 Doorverwijzing naar gespecialiseerde diensten. 
 

• VERSCAFFEN VAN BEGELEIDING 
 Priorisering van de werkzaamheden.  

 Hulp bij materiaalkeuze, technisch advies. 

 Analyse van ramingen. 

 Hulp bij het invullen van premieaanvragen en vergunningsaanvragen zonder architect. 

 Specifieke expertise op het gebied van akoestiek, erfgoed, mede-eigendom, enz. ... 
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3. ONZE DOMEINEN VAN EXPERTISE 
 
 

GEBOUW 

FINANCIËLE STIMULI 

SPECIALE 
TECHNIEKEN 

AKOESTIEK 

HUISVESTING 

ERFGOED 

STEDENBOUW 

MEDE-EIGENDOM 

Specifieke clusters Transversale clusters 

Een transversale 
aanpak en 

organisatie ten 
diensten van de 

burgers 
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4. ENKELE CIJFERS 
 

DE EVOLUTIE VAN 
HET AANTAL 
CONTACTEN 

DE EVOLUTIE VAN HET AANTAL CONTACTEN 

contacten 
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II. VOORBEELD VAN ONDERSTEUNING 
 Steun voor een kleine mede-eigendom zonder professioneel syndicus 

 Steun voor de uitvoering 
van het  inrichten van de 
mede-eigendom 

 Priorisering van de werken 
 Technische informatie 
 Transversaal advies 
 Informatie over financiële stimuli 

 

 Deelname aan het begin van de AV 
 X   Geen bemiddeling 

 

 Analyse van de raming 
 

 Ondersteuning bij premie-aanvraag 
 

X   Geen toezicht op de 
werkzaamheden 
X   Geen keuring van uitgevoerde 
werken 

 

        Op zoek naar een 
aannemer 

      Stemmen in  
AV voor  

werkzaamheden 

Pré-diagnose  
Werken 

+ budgettering 

Mede-eigendom in 
Opdracht/Uitvoering 

        WERKEN 
Premie  

aanvraag  
 

 Verwijzing naar meer geschikte instanties (architect, ingenieur, aannemer, bemiddeling, juridische dienst, enz.) 
X   Wij vervangen de professionals niet 
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III. INSTRUMENTEN 
 Creëren van TOOLS en DIENSTEN om belemmeringen voor renovatie weg te nemen 

Kostenraming  

Ready To Renov Digitale splinter 

Tijdens een bezoek: 

   Wat te doen  
   LANGE TERMIJN 

             Wat te doen           
     KORTE TERMIJN 

Het kennen van mijn 
VERBRUIK 

Kennismaking 
MIJN WONING 

WERKEN Na de werken 
PREMIES 

Informatie vooraf Pakket ME 

WEBSITE VIDEO-WEBINARS INFOFICHES 

 Huishoudens maximaal autonoom maken 

BROCHURES 
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Brochures (31) 
 

III. INSTRUMENTEN 
https://https://homegrade.brussels/nl/publicaties/ 

https://homegrade.brussels/nl/publicaties/
https://homegrade.brussels/nl/publicaties/
https://homegrade.brussels/nl/publicaties/
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Fiches (16) 
 

III. INSTRUMENTEN 
https://https://homegrade.brussels/nl/publicaties/ 

https://homegrade.brussels/nl/publicaties/
https://homegrade.brussels/nl/publicaties/
https://homegrade.brussels/nl/publicaties/
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IV. VERSTERKING VAN HET PARTNERSCHAP 
 

 Partners zijn nodig: 

Brugel 

OCMW 

Gemeenten 
Gecertificeerde  

Installateurs  

Architecten 

Ingenieurs Erkende certificeerders Abex 

Orde van 
architecten 

LB Stedenbouw 
(URBAN) 

RCIB 

DGHI 

Verbouwingsondernemingen 

HUB 

BRUXEO 

erkende professionals 
inzake "Asbest" 

BXL Logement 

Juridische hulp: Ladds/CAJ 

Creg 

Inforgazelec 

BIV/NEMS 

Netwerk wonen 

Professionelen Administraties / verenigingen 

BE 

Fac. Duurzame Gebouwen 

Bemiddelaars 

DGHI 

   Wat te doen  
   LANGE TERMIJN 

             Wat te doen           
     KORTE TERMIJN 

Het kennen van mijn 
VERBRUIK 

Kennismaking 
MIJN WONING 

WERKEN Na de werken 
PREMIES 
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1810 https://homegrade.brussels/hom
egrade/contact/ 

Queteletplein 7  
1210 Brussel 

Contacteer ons 

V. PRAKTISCHE ASPECTEN 

 
van dinsdag tot vrijdag  

16 uur per week 

LOKET 

 
van dinsdag tot vrijdag  

31 uur per week 
 

Website 

CONTACT 
FORMULIER 
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WAT U MOET ONTHOUDEN VAN DE 
PRESENTATIE 
 

• Uitwisselingen en partnerschappen zijn essentieel om 
zoveel mogelijk obstakels op het pad van de verbouwer 
weg te nemen. 

 
• Renovatieondernemingen,  
   kom en voeg je bij onze lijst: 

 

 
readytorenov@homegrade.brussels   

 Of bij de uitgang, geef me uw contactgegevens  ! 

https://homegrade.brussels/professionnels/ready-to-renov/  

mailto:readytorenov@homegrade.brussels
https://homegrade.brussels/professionnels/ready-to-renov/
https://homegrade.brussels/professionnels/ready-to-renov/


15 

CONTACT 
 

Homegrade 

https://homegrade.brussels/  

https://homegrade.brussels/homegrade/contact/ 
 

Ons contactformulier: 

https://homegrade.brussels/
https://homegrade.brussels/homegrade/contact/
https://homegrade.brussels/homegrade/contact/

	Diapositive numéro 1
	Doelstellingen van de presentatie�
	overzicht van de presentatie
	Wie zijn wij?�
	Onze diensten���
	Onze domeinen van expertise��
	ENKELE CIJFERS�
	VOORBEELD VAN ONDERSTEUNING�
	INSTRUMENTEN
	Instrumenten
	INSTRUMENTEN
	VERSTERKING VAN HET PARTNERSCHAP�
	Praktische aspecten
	Wat u moet onthouden van de presentatie�
	Diapositive numéro 15

